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Haftungsausschluss 

 

Die vorliegende Präsentationsunterlage stellt lediglich einen Überblick 

über das Vortragsthema dar.  

Sie erhebt keinen Anspruch auf Vollständigkeit, gibt teilweise die 

Meinung der Autorin wieder und kann keinesfalls die Beratung im 

Einzelfall und die Konsultation diverser Berater (Rechtsanwälte, 

Steuerberater, sonstige Berater) ersetzen.  

Der Inhalt wurde unter größtmöglicher Sorgfalt erstellt, ist jedoch ohne 

Gewähr.  

Eine Haftung aus der vorliegenden Präsentationsunterlage ist 

ausgeschlossen. 

 



Aspekte der Multiplikation mit Franchising  

kein Franchisegesetz / Zivilrecht, Unternehmensrecht, etc 

 

• Wachstum  

• Risiko(teilung) 

• Markenschutz – Lizensierung 

• Kartellrecht: 

– Gebietsschutz, Exklusivität, Bezugspflicht 

– Preise „schützen“  

– Verbot des aktiven Verkaufs 

• Pilotbetrieb 

• Know-How-Dokumentation / Know-How-RL 
 

 



Der Franchisevertrag 

 

• Nutzungsrechte Marke 

• Know-How 

• gemeinsame Werbung 

• Preisvorgabe für Aktionszeiträume 

• Qualitätsvorgaben für Auftritt (online und offline) 

• Verbot Auktionsplattform (zulässig im SVS) 

• Wettbewerbsverbot 

• nachvertragliches Verhalten 

• Vertragsstrafe 

 

• Datenschutz / Auftragsverarbeitervertrag 

• AGBs 

 
 



Der Weg zum Franchise-Vertrag 

 

Zeitraum: einige Wochen bis Monate 

 

• Geheimhaltungsvereinbarung 

• umfassende vorvertragliche Aufklärung (Checkliste) 

• Franchisevertrag / Pachtvertrag 

 



Tipps aus Sicht einer Rechtsanwältin 

 

• gute, längere Vorbereitung des Franchising 

• Informationen und Beratung einholen 

• System gut durchdacht aufsetzen 

• gute Verträge schreiben lassen 

• Aufklärungen schriftlich durchführen 

• Protokolle führen über Gespräche mit Interessenten 

• Vertragsabschluss gut vorbereiten / Mitarbeiter schulen 

• Vorsicht beim Thema Preis 

• Konflikt-Management 

 

 



Buchtipp 

 

ONLINE VERSUS STATIONÄR –  

Zwei Handelsformen  

im Spannungsfeld 
 

Wirtschaftliche Entscheidungsgrundlagen –  

rechtliche Gestaltungsmöglichkeiten  

 



Buchtipp 

 

DER FRANCHISEVERTRAG –  

Knebelung oder Klarheit 
 

Die rechtlichen Aspekte des Franchise- 

verhältnisses als Basis zum Erfolg  

 

Gastbeitrag von Mag. Waltraud Martius 

„Fairplay Franchising“ auch beim 

Vertragsabschluss 
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